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Exercer votre liberté d'entreprendre !
	





Créez  votre  start-up,  le  guide  complet  par  notre  équipe  d'experts  en  entrepreneuriat  


	





Programme d'accélérations de startup 


	





Notre communauté 	





Le réseau Alumni  	
















Base  de  connaissances  sur  la  création  d'une  startup  


	





Lexique et guide 
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Mission et vision
Qu’est ce que la mission et vision d’une entreprise ?
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CREATION
Les étapes de la création d’une startup
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Business model
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Bienvenue  dans  la  communauté  des  créateurs  
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Business Model Canvas
Qu’est-ce que le Business Model Canvas (BMC)?
Le business model ou modèle économique est l’ensemble des procédés déployés par une entreprise pour générer du profit. Le Business Model Canvas est un outil élaboré pour schématiser le business model d’une entreprise. Il est utilisé avant la création de...
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Pitch deck
Comment faire un bon pitch deck ?
Pour convaincre des commerciaux, des partenaires ou encore ses collaborateurs, il est important pour une startup de parler de son projet. Si pour cela une bonne préparation mentale et physique est nécessaire, il faudra également un autre élément qui l’est...
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Co-fondateur
Comment choisir un bon co-fondateur ?
Vous avez trouvé un développeur ou un porteur de projet avec lequel vous envisagez de vous associer. Il est temps de vous lancer dans l’entrepreneuriat ? Mais, comment pouvez-vous être sûr que cette personne choisie est celle qu’il vous faut ? Comment...
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Business model
Comment crée un business model ?
Toute entreprise qui fonctionne bien est fondée sur un modèle économique bien déterminé préalablement. Il décrit de manière spécifique le fonctionnement d’une entreprise. Il ne suffit pas d’apporter une idée d’entreprise avec vous, vous devez d’abord développer ou changer votre...
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Validation du marché 
Qu’est ce que la validation du marché ?
Êtes-vous un promoteur d’une nouvelle entreprise ? Voulez-vous promouvoir votre entreprise au grand public ? Ceci pourrait vous intéresser !  La validation des idées d’affaires est une pratique qui gagne de plus en plus en popularité. Les techniques et méthodes de démarrage diffèrent...
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Acquisition
Comment avoir une stratégie d’acquisition de clientèle ?
Souhaitez-vous avoir une stratégie d’acquisition de client potentiel pour votre entreprise ? Désireriez-vous en savoir plus sur ce domaine très important pour l’émergence de votre entreprise ? Vous êtes au bon endroit ! Le mode d’acquisition de clients que vous choisissez dépend principalement...
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